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项目1（石灰厂）技术经济参数
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项目简要介绍

在已探明的碳酸盐原料矿床基础上建设现代化石灰生产厂。该工厂的工业
基地位于奥洛维扬纳亚区，毗邻 后贝加尔铁路的比尔卡站。

工艺

一条干法生产线，由一台回转窑、窑后热交换器和石灰冷却器组成，采用
现代资源节约型技术运行。该炉生产能力为600吨/天。

工厂生产力
每年高达20万吨生石灰
原料基地
企业将从后贝加尔水泥厂采购粒度为 20 至 40 毫米的石灰石。乌斯季-博
尔贾石灰岩矿床（中部区）的石灰石储量达 1.79 亿吨，其开发许可证将

属于后贝加尔水泥厂有限责任公司，这使得能够为这两个工厂长期提供工
作量。

创造就业机会约 134人
政府支持
该项目具有重要的社会经济意义，得到联邦和地方当局的支持。

286,0 至 200 134
创造就业机会人生产能力，千吨/年向项目投资，

百万元人民币



项目2（水泥厂）技术经济参数
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项目简要介绍

建设采用现代、高效“干法”水泥生产技术的水泥厂。该工厂的工业基地
位于该工厂的工业基地位于奥洛维扬纳亚区 ，毗邻 后贝加尔铁路的比尔
卡站。
技术
一条日产1600吨熟料（约52.56万吨/年）干法生产线。
水泥产能约60万吨/年。
• 原料基地
• 原料基础由已勘探的水泥原料矿床组成：
• 乌斯季-博尔贾石灰岩矿床（中部区）的石灰石储量达 1.79 亿吨。

A+B+C1+C2类储量—高达1.79亿吨。该矿床将成为水泥厂和邻近石灰厂
的原材料来源。原材料储备可供两家企业运营160年以上。

• 扎卡莉图伊斯科耶水泥粘土矿床。 A+B+C1类储量为1170万吨，可以为
企业提供50年以上的工作年限。

• 创造了约 250个就业岗位
• 政府支持
• 该项目具有重要的战略和社会经济意义，得到联邦和地区当局的支持。

913,9 600 250
创造就业机会人生产能力，千吨/年向项目投资，百万

元人民币



项目的相关性和竞争优势
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 如今，在后贝加尔边疆区没有当地的水泥企业。最近的水泥厂距离约 938公里和 1346公里。

 由于后贝加尔边疆区和邻近的阿穆尔地区的积极开发，水泥需求增加。

 工业场地位置便利

后贝加尔边疆区家居市场市场的汽车可达性以及阿穆尔州和布里亚特共和国周边地区的铁路可达性

使得能够在目标地区优化分配水泥运输并最大限度地降低运输成本，从而使该项目具有普遍性从物
流的角度来看。

 先进的生产技术

设计工厂的最大经济效益得益于先进的节能“干”技术、水泥原材料和工艺燃料的可用性和邻近性，
以及降低生产成本的额外措施。 （现代“干”工厂技术的燃料消耗比使用过时“湿”生产技术的工
厂低两倍。所有向后贝加尔边疆区供应水泥的附近工厂都使用“湿”一种更昂贵的水泥生产技术）。

 区域和地方政府的支持。建立本地的水泥和石灰生产是后贝加尔边疆区政府工业政策的优先领域之一。

 项目包含在后贝加尔超前发展区中，确保其获得适当的税收和其他优惠。

 此项目被列入俄罗斯联邦经济发展部批准的新投资项目清单，并获得联邦层面的支持。

 与远东所有地区一样，在后贝加尔边疆区没有当地的石灰生产。这导致需要通过铁路从邻近地
区进口石灰。距最近的石灰厂距离超过2500公里。

 由于后贝加尔边疆区和远东地区工业的积极发展，包括有色冶金和金矿开采领域产量的增加，
对石灰的需求大幅增加。邻近的阿穆尔州地区对石灰的需求也有所增加。

 工业场地位置便利 工业基地地理位置优越：

汽车可通往后贝加尔边疆区的“家居”市场，铁路可通往邻近的远东地区，从而可以在目标地区实
现石灰运输的最佳分配并最大限度地降低运输成本，这使得从物流的角度来看，该项目具有普遍性。

 先进的生产技术:

所设计工厂的经济效益最大化得益于先进的两竖蓄热式石灰窑节能技术、水泥原材料和工艺燃料的
可用性和邻近性。使用 2立窑时的技术燃料消耗比使用回转窑时低 2倍。

 最优质的产品:

2竖窑生产的石灰的特点是脱碳程度最高，活性达 90%以上，相当于 1级。

这两项目对后贝加尔边疆区有重要的战略和社会经济意义。

项目的实施将对整个地区的经济发展产生重大推动作用!!!

水泥 石灰石



项目市场
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 本项目产品的主要消费者是建筑施工单位、预拌混凝土和砂浆制造商、钢筋混凝土产品制造商、

采矿企业（使用水泥和混凝土进行建筑工程和矿井巷道紧固）、其他消费者（干粉混凝土生产

商）建筑混合物、蒸压加气混凝土砌块、无筋混凝土产品以及贸易和采购公司和零售消费者）。

 考虑到新水泥厂的地理位置和设计能力、最近的水泥制造商的位置，可以确定几个水泥销售目

标区域：

1. 向水泥厂所在地区（“区内”市场）—后贝加尔边疆区供应；

2. 向邻近地区交付 -西伯利亚联邦区和远东联邦区。基本上，这些是邻近地区：阿穆尔州和布里

亚特共和国。

 工厂的位置使得汽车配送几乎覆盖所有主要区域消费中心（赤塔市、红石市）。

 将通过铁路运送到邻近地区。

 目前后贝加尔边疆区市场容量约为32万吨，阿穆尔州约为55-60万吨，布里亚特共和国约为30

万吨。

 当前，受国家“向东”经济社会总体政策的影响，以及大型投资项目在该地区的实施，远东地

区正在积极发展。就此而言，从中长期来看，我们预计该项目这些目标区域的水泥消耗量将大

幅增加。

 项目目标地区（基本情景）到2030年的水泥市场预测：

 后贝加尔边疆区 - 50万吨；

 阿穆尔州—70万吨

 布里亚特共和国—40万吨。

 本项目产品的主要消费领域为有色冶金、金矿开采、化工、建筑业（蒸压加气混凝土、干式建

筑混合料、灰砂砖生产企业）、农业。

 目前，后贝加尔边疆区以及整个远东地区（包括在内）没有自己的石灰生产厂。所有消耗的石

灰均从邻近地区进口。由于地理位置偏远，石灰通过铁路从西伯利亚联邦区、乌拉尔联邦区和

中央联邦区运往区域市场。

 该工厂的地理位置使得可以通过卡车和铁路将石灰运送到“家居”区域市场。整个西伯利亚联

邦区和远东联邦区的运输。

 该项目目标市场（后贝加尔边疆区、阿穆尔州、伊尔库茨克州、滨海边疆区和哈巴罗夫斯克边

疆区、萨哈共和国（雅库特）、布里亚特共和国）目前的石灰消费量为17-18万吨。

 由于远东地区的积极开发以及有色冶金和贵金属开采大型项目的实施，预计西伯利亚联邦区和

远东联邦区的石灰消耗量将大幅增加。

预计到 2030 年，该项目目标地区（基本情景）的石灰市场量为 40 - 45 万吨。

水泥 石灰石



按项目划分的投资额
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2个工厂建设总投资1199.9百万人民币，其中：

与北京凯盛国际工程有限公司的合同负债7.001亿元人民币（不含增值税和设备进口关
税），包括：
1.1.) 27.6百万元人民币—工厂设计（包括工程）；
1.2.) 401.4百万元人民币—设备；
1.3.) 247.1百万元人民币—建筑和安装工程；
1.4.) 24.0百万元人民币—项目管理和员工培训。

2） 20.1百万元—设备进口关税（约5%）；
3） 142.8 百万元人民币—与北京凯盛国际工程有限公司签订的合同的增值税（包括进

口设备增值税——8430万元人民币）；
4） 1.8百万元人民币（含增值税）—工厂工业现场工程勘察
5） 218.9百万元人民币（含增值税）—外部（场外）基础设施建设（能源、铁路、公

路、工程（供水、电话安装））
6） 38.7百万元人民币（含增值税）—原材料采石场（石灰石、粘土），包括收购原材

料矿藏的费用（地下许可证）、采石场的设计和勘察工作以及采石场投入运营所需
的其他费用

7） 77.5百 万元人民币（含增值税）-其他工作和项目成本（包括不可预见的费用）。

截至2024年6月30日，融资投资总额为100.2百万元人民币，包括：

11.0百万元人民币（不含增值税）—与北京凯盛国际工程有限公
司签订的合同中的工程和设备供应预付款
0.6百万元人民币—向北京凯盛国际工程有限公司支付工程预付
款的增值税
0.7百万元（含增值税）—工厂工业场地工程勘察（含增值税）；
84.9百万元人民币（含增值税）—外部（异地）基础设施（供电）
建设；
3.0百万元人民币（含增值税）—其他工作和费用。

* 人民币汇率 = 13 卢布/人民币

为了资助投资，可以使用任何来源，包括自有资金和借入资金、银行贷款、预算补贴和预算贷款！



项目 1（石灰）和 2（水泥）的投资结构

一号项目投资结构 1百万元
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2号项目投资结构,百万元

286,0 913,9 



项目综合损益预测（石灰+水泥），百万人民币
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财务指标按13卢布/人民币折算



项目合并现金流量（石灰+水泥），百万元
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项目经营现金流=EBITDA-所得税=EBIT-所得税+折旧

财务指标按13卢布/人民币折算



目前的定价情况

项目的目标市场

9

项目1（石灰）的目标市场是后贝加尔边疆区和整个远东地区的家居市场。目前，该地区的石灰价格是俄罗斯联邦最高的。
在该地区没有本地的石灰工厂。目标市场正面临石灰的严重短缺。最近的石灰厂位于邻近的西伯利亚联邦区 ，距赤塔
2200 公里以上。 2023 年西伯利亚联邦区最大的 2 个生石灰生产商（石灰石商公司、伊斯基季姆石灰石公司）1-2 级（散装）
生石灰的平均售价（不包括交付给消费者） - 6400-6500 卢布/吨，不含增值税，年初2024 - 7000-7100 卢布/吨，不含增值
税。
由于项目目标地区石灰采购价格缺乏官方统计数据，我们可以重点关注该价格水平。 2023 年基准年（EXW）生石灰的售
价为 5720 卢布/吨，不含增值税（散装），6245 卢布/吨，不含增值税（大袋）。不含增值税的加权平均价格为5982卢布/
吨（按13卢布/人民币汇率计算为460.2元/吨）。

项目2（水泥）的目标市场是后贝加尔边疆区和邻近的阿穆尔州的本土市场。在此地区没本地的水泥厂。此地区的水泥价
格在俄罗斯联邦中最高（目前为 9500-10000 卢布/吨，含增值税）。后贝加尔边疆区水泥消费价格年均复合增长率（2011
年至2023年12年间）为7.2%。阿穆尔州水泥消费价格年均复合增长率（2014年至2023年9年）为6%。市场正在增长。 2023
年（出厂价）后贝加尔边疆区市场的平均水泥售价为 5335 卢布/吨（不含增值税），阿穆尔地区的平均水泥售价为 5028
卢布/吨（不含增值税）。两个地区的加权平均价格为 5253 卢布/吨，不含增值税（或按 13 卢布/人民币汇率计算为 404.1
元/吨）

1
号

项
目

2
号

项
目

财务预测规定了工厂产品价格的年度涨幅如下：2026年之前，年度价格涨幅对应于俄罗斯联邦经济发展部的预测价格指数，从2027
年开始，年度价格涨幅；是4%。



项目成本结构（石灰+水泥）
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每吨生石灰成本
2023年价格

每吨平均水泥成本
2023年价格

一吨产品的成本按13卢布/人民币折算成为人民币

财务预测规定，工厂生产成本中材料成本的价格每年上涨如下：2026年之前，每年的价格上涨对应于俄罗斯联邦经济发展部的预测价格指数；到2027年，
每年价格涨幅为4%。



项目绩效指标
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1199,9

384

项目总造价，百万人民
币

创造就业机会、人

4113,4 纯利，
百万，人民币

产品产销量百万吨。17,2

5632,9 EBITDA ,
百万，人民币

5,6 项目投资回收期（简单），
年

13492,4 收入，百万人民币

财务模型的预测年限为26.4年。生产企业的实际使用寿命，只要经营得当，没有经营年限，往往超过50
年甚至更长！

投资回收期从企业投产当年确定

财务指标按13卢布/人民币折算成人民币


